1- Planejamento

“Falhar em se preparar € se preparar para falhar.” (Benjamin
Franklin).

Planejamento é uma etapa administrativa que auxilia o
administrador a perceber a realidade, avaliar agdes e definir
pontos de referéncia para futuras avaliagoes.

Sempre que um projeto vai ser criado, ele deve primeiro ser
planejado, para que as chances de sucesso possam ser maiores.
Ele ndo é garantia de sucesso, mas sim garantia de que as
chances de fracasso serdo reduzidas e as de sucesso,
aumentadas.

O nosso planejamento, pra ser real e virar um conhecimento pra
vocé, seré feito baseado em um projeto real, que estou langando
juntamente com o curso. Sera criado um blog seguindo as dicas
que estdo sendo passadas e no final ele sera apresentado
juntamente com o curso.

1.1 Qual o objetivo do blog?

Por que criar um blog? Faca essa pergunta logo na primeira
etapa do planejamento, pois da resposta dependerd todo o
restante.

Se a resposta for por hobby, passatempo, diversdo o
planejamento devera levar em conta que o objetivo ndo é ter
uma recompensa financeira, mas sim um prazer pessoal, um bem
estar proprio, um reconhecimento profissional. Essa sera a meta
a ser alcangada.

O planejamento feito no curso sera para os que responderem
que O objetivo é criar um blog pra ganhar dinheiro. Mas 0s
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passos poderdo ser adaptados facilmente para um blog “sem fins
lucrativos™.

1.2 Qual seré& o publico-alvo?

Essa deve ser a segunda pergunta a ser respondida. Se vocé
entende muito de ténis e ndo entende nada de tecnologia vocé
ndo poderd criar um blog que fale de tecnologia, pois €
impossivel conseguir enganar os leitores que visitardo seu blog.
Seja sincero com vocé mesmo. Falar do que entende e gosta é
muito mais facil e prazeroso.

Entdo a maneira correta de responder essa pergunta é: Qual
assunto eu entendo o suficiente pra escrever e conquistar meu
espaco na internet? A partir dessa resposta vocé define seu
publico alvo utilizando as técnicas que vou ensinar ainda nesse
capitulo.

Assim que vocé responder essas duas perguntas de forma
convincente (ndo pra mim, pra vocé!) vocé ja esta pronto a
comecar a colocar em pratica o que vou Ihe ensinar a seguir.

Agora se prepare, pois vamos comecar a colocar o conhecimento
em pratica, pois é na pratica que vocé vai alcancar a exceléncia e
0 sucesso com um blog de nicho.

1.3 Definindo o nicho do blog
O que é um nicho?

“Nichos de mercado sdo segmentos ou publicos cujas necessidades
particulares sdo pouco exploradas ou inexistentes. A estratégia de
aproveitamento de nichos estd justamente na identificacdo das
bases de segmentacdo que, quando explorados, representam o

Autor: Gustavo Freitas http://gustavofreitas.net/curso-completo/ Pégina 12




diferencial ouvantagem competitiva a empresa (ou pessoa).”
(Wikipédia®)

Quando falamos em blog de nicho, estamos falando de um blog que
trata de um assunto muito especifico, para um determinado
publico, que é chamado de nicho de mercado.

Um blog de nicho é um blog que explora um puablico com
necessidades especificas, e que sdo pouco explorados por outros
blogs.

N&ao quer dizer que o assunto tem que ser uma novidade, mas ele
precisa ser pouco explorado por outros blogs e ter um publico-alvo
(nicho de mercado) identificado e quantificado.

Vou deixar um exemplo préatico. Um blog sobre carros explora uma
das paixdes do ser humano. Mas falar sobre carros é um assunto
muito genérico, € como falar sobre futebol. Mas se vocé identifica
um carro em especial e comeca a falar somente sobre ele, ai vocé
tem um blog de nicho.

Nesse e-book vocé aprenderd a identificar nichos de mercado que
podem ser explorados, de acordo com o conhecimento que vocé, ou
algum parceiro no negdcio, tem no assunto.

1.3.1 Como encontrar um nicho

Aqui comecamos a utilizar os conhecimentos na pratica. O primeiro
passo pra se chegar a um nicho em que vocé pode criar um blog pra
ganhar dinheiro e ter sucesso é o conhecimento que vocé tem sobre
0 assunto.

® http://pt.wikipedia.org/wiki/Nichos de mercado
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Comece sempre pelo seu conhecimento e pelo quanto vocé esta
disposto a estudar e se aprofundar ainda mais nesse nicho de
mercado.

O prazer em lidar com os assuntos relacionados ao nicho também
conta positivamente para 0 sucesso do projeto, pois tudo que
fazemos com prazer se torna mais agradavel de ser realizado.

Para encontrar o nicho de mercado dentro do assunto que vocé
domina existem ferramentas online. Algumas sdo pagas (nao iremos
utilizar nenhuma paga) e outras sdo gratuitas. Vamos conhecer
algumas.

1.4 Ferramentas para encontrar nichos de mercado

O Google nos fornece, gratuitamente, duas ferramentas que irdo Ihe
ajudar a encontrar o nicho de mercado dentro de sua &rea de
conhecimento. Vamos utilizar o Google Adwords e o Google Trends.

Caso prético:

Pra ser um verdadeiro curso pratico de como criar um blog de nicho
e ganhar dinheiro na internet, todos os passos aqui relatados véo
ser aplicados em um projeto real, que esta sendo desenvolvido em
conjunto com o curso.

Nesse caso vou tomar por base o conhecimento e a paixdo que
tenho pelos Anos 80 (para os curiosos nasci em 1973, entdo minha
infancia, para minha sorte, foi nessa época magica). Vou criar um
blog de nicho que vai abordar os Anos 80, a ideia inicial é essa,
vamos ver aonde chegamos seguindo 0s passos para criacdo de um
blog de nicho de sucesso.

O primeiro passo ja foi dado, eu encontrei um assunto do qual gosto
muito e ndo terei dificuldades em buscar ainda mais informacdes e

Autor: Gustavo Freitas http://gustavofreitas.net/curso-completo/ Pégina 14




aprender muito antes de escrever. Mas sé isso ndo é o suficiente
hoje em dia para ter um blog de nicho de sucesso. A concorréncia
sera grande com outros blogs e preciso encontrar o nicho dentro
desse nicho maior para poder explorar o assunto e ter sucesso.

Mas como fazer isso? Existem ferramentas online que nos ajudam
nessa tarefa, e vou abordar aqui algumas gratuitas que podem Ihe
dar uma bela no¢do do que o esta esperando nesse assunto.

1.4.1 Google Adwords
Vamos comecar pelo Google Adwords. Segundo a Wikipédia®,

AdWords é o principal servico de publicidade da Google e principal
fonte de receita desta empresa representando 96% dos quase 37,9
Bilndes de dolares que a empresa faturou em 2011.

Dentro do Google Adwords existe uma ferramenta chamada
“Ferramentas de palavra-chave”. Essa ferramenta ir4d ajudar a
entender como funciona esse nicho em que estamos entrando e
também se ele tem potencial. Ela € utilizada para os anunciantes do
Google Adwords ter a ideia do tamanho do volume de pesquisas
para determinadas palavras-chave e nos ajudard também a criar
nosso blog e sugestéo para alguns artigos.

Como utilizar a ferramenta

1. Acesse https://adwords.google.com.br/

2. Clique, no menu superior, em Ferramentas e andlise e depois em
Ferramentas de palavras-chave, como mostrado na figura abaixo

* http://pt.wikipedia.org/wiki/Google Adwords

Autor: Gustavo Freitas http://gustavofreitas.net/curso-completo/ Pégina 15




